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Mercocamara compra Kerima
y entra en el mercado ‘premium’

La empresa de citricos de Amposta, perteneciente al grupo Lopez-Sanchez, adquiere Miguel Garcia e Hijos,
en Sagunto, especializada en la exportacion de naranjas y mandarinas de primera calidad a Europa y América

RAFAEL SERVENT | AMPOSTA

1 pasado 27 de agosto, Mer-
E cocamara, ubicada en Am-

posta y perteneciente al
grupo hortofruticola L6pez-San-
chez, oficializ6 la compra del
100% de la citricola Miguel Gar-
ciaeHijos S.A., con sede en Sa-
gunto. La adquisicion de esta em-
presa, fundada en 1950, permi-
te a Mercocamara dar un salto
cualitativo muy importante ha-
cia el mercado internacional
‘premium’ de citricos.

Con Miguel Garcia e Hijos,
Mercocamara adquiere tam-
bién las marcas Kerima y Evo-
cation&Sistem, con notable pre-
sencia en mercados selectos
del Reino Unido, los EEUU, Ho-
landa, Alemania, Suiza o Escan-
dinavia. Son mercados en los
que Mercocamara ya tenia pre-
sencia, pero en una linea de pro-
ducto de calidad estandar.

Mas capacidad de compra. «En-
trar en el mercado de calidad
‘premium’ era algo que planea-
bamos, pero la compra de Ke-
rima nos ha permitido adelan-
tar por lo menos cinco afnos de
trabajo», explica Quim Segura,
recién incorporado al cargo de
Director General de Mercoca-
maray encargado de acometer
ahorala integracion de ambas
empresas.

«Esto nos permitira —anade
Antonio Lopez, presidente de
Mercocamara- comprar naran-
jas y mandarinas locales de ca-
lidad ‘premium’, que antes no
podiamos pagar al precio que
merecian por falta de merca-
do, y que mayoritariamente
compraban las empresas va-
lencianas, mucho mas introdu-
cidas en esos segmentos de ex-
portacion de primera linea».

Desde el ano 2004, Mercoca-
mara cuenta con la sociedad
Ebre S.A.T., formada por unos
400 agricultores de Terres de
I'’Ebre, alos que asesora en pro-
cesos de prioduccién y seguri-
dad alimentaria y de los que co-
mercializa su produccién de ci-
tricos. El afo pasado, por los
10.000 metros cuadrados de na-
ves que Mercocamara tiene re-
partidos entre Amposta (7.000
metros) y L’Aldea (3.000) se
procesaron mas de 60.000 to-
neladas de clementina y naran-
ja, alcanzando una facturaciéon
de 30 millones de euros y em-
pleando a mas de 700 personas
entre los meses de septiembre
y junio.

Un 90% fue destinado a la
exportacién, con mercados que
abarcan toda la Union Europea,
Rusia, Emiratos Arabes Unidos,
Nueva Zelanda, Estados Uni-
dos de América o Canada.
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Miguel Garcia e Hijos, la em-
presa de Sagunto que acaban
de adquirir, cerré la pasada
temporada citricola con una
producciéon de unas 20.000 to-
neladas de naranjas y manda-

rinas y una facturacion de unos
12 millones de euros —en mas
de un 90% en exportaciones—,
empleando a unos 500 traba-
jadores, entre fijos y disconti-
nuos.

Las previsiones parala tem-
porada 2008-2009, que empie-
za apenas en unos dias con la
recoleccién de los primeros ci-
tricos en la parte mas meridio-
nal de la costalevantina, es al-

canzar una produccién con-
junta de unas 100.000 toneladas
de citricos (70.000 toneladas
en Mercocamara y 30.000 to-
neladas en Miguel Garcia e Hi-
jos), con el objetivo de lograr
situarse en tres anos en torno
alas 130.000 toneladas, «lo que
nos colocaria en la capacidad
maxima de produccion de nues-
tras actuales instalaciones»,
explica Antonio Lopez.

Salto cualitativo y cuantitati-
vo. La incorporacion e integra-
cién de la empresa citricola de
Sagunto representa no s6lo un
salto cuantitativo para Merco-
camara, que le permite situar-
se entre las cinco mayores em-
presas citricolas de Espana por
volumen de produccién, sino
que abre un mercado de alto va-
lor afiadido para citricos de al-
ta calidad.

Es por ello que, pese al ine-
vitable proceso de integra-
cion empresarial que ya se es-
td acometiendo, desde Mer-
cocadmara aseguran que
quieren preservar la identi-
dad e imagen de marca de Mi-
guel Garcia e Hijos y sus mar-
cas asociadas.

La aceleracion empresarial
de Mercocamara supone al mis-
mo tiempo un notable avance
para el conjunto del grupo fa-
miliar fundado en 1961 por An-
tonio L6pez Sanchez, que hoy
se encuentra en la segunda ge-
neracion, con tres hermanos:
Antonio preside Mercocama-
ra, Juan José hace lo mismo
con Hermanos Lopez-Sanchez
Vila-seca (distribucién deta-
llista de frutas y verduras), y
Modesto con Frutas Tarragona
(distribucioén en hosteleria, ca-
terings y hospitales) y Ecofrui-
teries, ademas de Hermanos
Loépez-Sanchez Villarroya (de-
tallista de frutas y verduras),
conducida por Manuel Villa-
rroya

Antes de la compra de Miguel
Garcia e Hijos, el grupo Lopez-
Sanchez cerr6 la temporada
con un volumen de negocio
conjunto de 57 millones de eu-
ros y una produccién de fru-
tas y hortalizas de 100.000 to-
neladas.

mudanzas tarragona

MUDANZAS LOGALES, NACIONALES E INTERNACIONALES

v Escaleras montamuebles hasta 10 pisos. v Traslado de antigliedades y obras de arte.
v Guardamuebles en contenedores madera. v Tratamiento anticarcoma en los muebles.
v Embalaje de muebles, enseres de la casa. v Transporte de vehiculos y pianos.
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